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АННОТАЦИЯ  

Цель исследования: анализ текущей ситуации на рынке влажных 

салфеток в России. 

 

 Задачи исследования: 

• Описание макроэкономической ситуации на Рынке 

• Выделение основных сегментов Рынка 

• Определение основных количественных характеристик Рынка 

• Описание структуры Рынка 

• Выявление основных игроков на Рынке 

• Выявление основных факторов, влияющих на Рынок 

 

Кол-во страниц: 151 стр. 

Язык отчета: русский 

Отчет содержит: 11 диаграмм, 24 таблиц. 2 схемы 
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ВЫДЕРЖКИ ИЗ ИССЛЕДОВАНИЯ 
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ОПИСАНИЕ ОТРАСЛИ. ТЕКСТИЛЬНАЯ ОТРАСЛЬ 

Сырьем для производства влажных салфеток является … 

 

… 

 

ТАБЛИЦА 1. ПРОИЗВОДСТВО НЕКОТОРЫХ ВИДОВ ТЕКСТИЛЬНОЙ ПРОДУКЦИИ 2010-
2014 ГГ. 

…. 
Источник:  
 

…. 
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СЕГМЕНТАЦИЯ РЫНКА ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК 

СЕГМЕНТИРОВАНИЕ ПРОДУКЦИИ  

� … 

 

 

СЕГМЕНТИРОВАНИЕ ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК ДЛЯ СНЯТИЯ МАКИЯЖА ПО ВИДУ 

ИСПОЛЬЗОВАНИЯ 

Влажные салфетки для снятия макияжа используют: 

� … 

 

СЕГМЕНТИРОВАНИЕ ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК ХОЗЯЙСТВЕННО-БЫТОВОГО 

НАЗНАЧЕНИЯ ПО ОБЪЕКТУ ИСПОЛЬЗОВАНИЯ 

Влажные салфетки хозяйственно-бытового назначения делятся в 

зависимости от объекта использования: 

� … 

 

СЕГМЕНТИРОВАНИЕ ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК ДЛЯ ЭЛЕКТРОНИКИ ПО МЕСТУ 

ИСПОЛЬЗОВАНИЯ 

� … 

 

СЕГМЕНТИРОВАНИЕ ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК ДЛЯ АВТОМОБИЛЯ ПО ОБЪЕКТУ, 

СУБЪЕКТУ ИСПОЛЬЗОВАНИЯ 

Влажные салфетки для автомобиля подразделяются следующим образом: 

� …. 

 

СЕГМЕНТИРОВАНИЕ ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК ДЛЯ УХОДА ЗА ДОМАШНИМИ 

ЖИВОТНЫМИ (ВЕТЕРИНАРНЫЕ) 

Ветеринарные влажные салфетки предназначены для: 

� … 

 

… 
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СЕГМЕНТИРОВАНИЕ ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК ДЛЯ ВСЕЙ СЕМЬИ ПО МЕСТУ 

ИСПОЛЬЗОВАНИЯ 

Влажные салфетки для всей семьи бывают следующих видов: 

� …. 

 

СЕГМЕНТИРОВАНИЕ ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК МЕДИЦИНСКИХ ПО СПОСОБУ 

ПРИМЕНЕНИЯ 

Влажные медицинские салфетки делятся по способу применения: 

� ….. 

 

СЕГМЕНТИРОВАНИЕ ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК ДЛЯ РАЗЛИЧНЫХ 

КОСМЕТОЛОГИЧЕСКИХ МАНИПУЛЯЦИЙ (ДО И ПОСЛЕ) 

� …. 

 

СЕГМЕНТИРОВАНИЕ ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК В ЗАВИСИМОСТИ ОТ 

ПРОПИТЫВАЮЩЕГО ВЕЩЕСТВА 

� …. 

 

…. 
 

СЕГМЕНТИРОВАНИЕ ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК ПО МАТЕРИАЛУ ИЗГОТОВЛЕНИЯ 

В настоящее время влажные салфетки в основном изготавливают из:  

� …. 

 

…. 

 

В качестве основы российские производители используют нетканые 

материалы, самые популярные из которых: 

� ….. 

 
Большинство производителей изготавливают влажные салфетки в 

соответствии с ТУ. 
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…. 

 

Виды нетканого материала Spunlace: 

� … 

 

СЕГМЕНТИРОВАНИЕ ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК ПО АРОМАТИЗАЦИИ 

� …. 

 

СЕГМЕНТИРОВАНИЕ ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК ПО СОДЕРЖАНИЮ СПИРТА 

� … 
 

СЕГМЕНТИРОВАНИЕ ПО  УПАКОВКЕ 

СЕГМЕНТИРОВАНИЕ ПО КОЛИЧЕСТВУ ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК В УПАКОВКЕ 

Влажные  различаются по количеству: 

� …. 

 

….. 

 
СЕГМЕНТИРОВАНИЕ ПО ВИДУ УПАКОВКИ 

o ….. 
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ТЕНДЕНЦИИ В РАЗЛИЧНЫХ РЫНОЧНЫХ СЕГМЕНТАХ  

Рассматривая новинки выпущенных производителями изделий и компании 

по продвижению продукции, специалисты ГК Step by Step могут выделить 

следующие тенденции: 

o ….. 

 

ТЕНДЕНЦИИ В УПАКОВКЕ ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК 

….. 
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ОСНОВНЫЕ ПРИНЦИПЫ ЦЕНООБРАЗОВАНИЯ  

На ценообразование продукции на российском рынке влажных салфеток 

влияют те же факторы, что и на другие обрабатывающие производства. 

 

В зависимости от типа цепочки товародвижения на рынке влажных 

салфеток цена на продукцию будет включать: 

� … 

 

СХЕМА 1. ТИПОВАЯ МОДЕЛЬ ЦЕНООБРАЗОВАНИЯ НА РЫНКЕ ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК 

…. 

Источник:  
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ТЕНДЕНЦИИ В ЦЕНОВЫХ СЕГМЕНТАХ  

В результате ценового анализа специалисты ГК Step by Step выделяют 

следующие тенденции: 

� …. 
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ГОСУДАРСТВЕННАЯ РЕГИСТРАЦИЯ, ТРЕБОВАНИЯ К 

БЕЗОПАСНОСТИ И ДРУГИЕ МЕРЫ РЕГУЛИРОВАНИЯ РЫНКОВ 

ТРЕБОВАНИЯ К БЕЗОПАСНОСТИ 

Влажные салфетки должны соответствовать следующим требованиям: 

� …. 

 

ТАБЛИЦА 2. Требования к клинико-лабораторным показателям 

… 

Источник:  
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СТАНДАРТЫ 

…. 

 

САМОРЕГУЛИРУЕМЫЕ ОРГАНИЗАЦИИ 

В ….. 

 

ТАБЛИЦА 3. САМОРЕГУЛИРУЕМЫЕ ОРГАНИЗАЦИИ ПРОИЗВОДИТЕЛЕЙ КОСМЕТИКИ И 

НЕТКАНЫХ МАТЕРИАЛОВ РФ ПО СОСТОЯНИЮ НА 11.08.2013Г. 

…. 

Источник:  

…. 
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ОСНОВНЫЕ КОЛИЧЕСТВЕННЫЕ ХАРАКТЕРИСТИКИ РЫНКА 

ОСНОВНЫЕ ПОКАЗАТЕЛИ РОССИЙСКОГО ПРОИЗВОДСТВА  

ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК 

….. 

 

….. 

 

Объемы внутреннего производства ….. 

 

ДИНАМИКА РАЗВИТИЯ РЫНКА. ОБЪЕМ И ТЕМПЫ РОСТА  

ОБЪЕМ РЫНКА ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК 

По данным аналитиков рынка объем рынка влажных салфеток в 2014 году 

составил ….. 

 

ДИАГРАММА 1. ОБЪЕМ РОССИЙСКОГО РЫНКА ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК В 2013-2014 

ГГ., ТОНН 

…… 

Источник:  

 

Темп роста рынка в 2014 году составил ….. 

 

СТРУКТУРА РЫНКА ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК 
….. 

 

ДИАГРАММА 2. СТРУКТУРА РЫНКА ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК РФ В 2014 ГОДУ В 

НАТУРАЛЬНОМ ВЫРАЖЕНИИ, % 

….. 

 Источник:  

 

ОСНОВНЫЕ ТЕНДЕНЦИИ РЫНКА 

В результате анализа рынка влажных салфеток специалисты ГК Step by 

Step выделяют следующие тенденции: 

� ….. 
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МНЕНИЕ ЭКСПЕРТОВ О РЫНКЕ 

…. 

 

ТАБЛИЦА 4. СПИСОК КОМПАНИЙ УЧАСТНИКОВ ЭКСПЕРТНЫХ ИНТЕРВЬЮ 

… 

Источник:  

 

…. 

 

Участники интервью отметили, что на развитие рынка влияют следующие 

факторы: 

• …… 

 

• …. 
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ПРОГНОЗ РАЗВИТИЯ РЫНКА ДО 2020 ГОДА 

…… 

 

ДИАГРАММА 3. ПРОГНОЗ РАЗВИТИЯ РЫНКА ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК 2015-2020 ГГ., 
ТОНН 

….. 

Источник:  

 

К 2020 году объем российского рынка влажных салфеток может составить 

….. 

 

ВЛИЯНИЕ СЕЗОННОСТИ НА РЫНОК  

….. 
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АНАЛИЗ ВНЕШНЕЙ ТОРГОВЛИ 

Подробный анализ структуры импорта и экспорта проводился на основе 

обработки баз таможенной статистики РФ за 2014 г. В российской практике 

традиционно используются следующие параметры, характеризующие путь 

товара через таможню: 

� Страна-импортер - страна, откуда вывезен товар, место последнего 

прохождения таможни 

� Страна–экспортер - страна, в которую вывозится товар из России 

� Страна-производитель – страна, в которой расположены 

производственные мощности компании-производителя 

� Статистическая стоимость товара – сумма в долларах, на которую 

был ввезен товар из той или иной страны или за отчетный период в 

целом. Исчисляется в долларах. 

� Вес ввезенного товара. Исчисляется в килограммах. 

§  

§ Влажные салфетки, предназначенные для импорта и экспорта 

через российскую таможню, декларируются под следующими кодами ТН 

ВЭД: 

§  

ТАБЛИЦА 5. ТАМОЖЕННЫЕ КОДЫ ПРОДУКЦИИ 

Код Описание продукции 

3005 90 990 0 

Вата, марля, бинты и аналогичные изделия (например, 
перевязочный материал, лейкопластыри, припарки), 
пропитанные или покрытые фармацевтическими 
веществами или расфасованные в формы или упаковки для 
розничной продажи, предназначенные для использования в 
медицине, хирургии, стоматологии или ветеринарии: 
Прочие 

3307 90 000 8 

Средства, используемые до, во время или после бритья, 
дезодоранты индивидуального назначения, составы для 
принятия ванн, средства для удаления волос и прочие 
парфюмерные, косметические или туалетные средства, в 
другом месте не поименованные или не включенные; 
дезодоранты для помещений, ароматизированные или не 
ароматизированные, обладающие или не обладающие 
дезинфицирующими свойствами: Прочие 

3401 11 000 9 

Мыло и поверхностно-активные органические вещества и 
средства в форме брусков, кусков или в виде формованных 
изделий и бумага, вата, войлок или фетр и нетканые 
материалы, пропитанные или покрытые мылом или 
моющим средством: туалетные (включая содержащие 
лекарственные средства) 

3401 19 000 0 
Мыло и поверхностно-активные органические 
вещества и средства в форме брусков, кусков или 
в виде формованных изделий и бумага, вата, 
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Код Описание продукции 
войлок или фетр и нетканые материалы, 
пропитанные или покрытые мылом или моющим 
средством: Прочие 

3402 90 900 0 
Вещества поверхностно-активные органические, 
расфасованные или не расфасованные для розничной 
продажи: Прочие 

3405 90 900 0 

Ваксы и кремы для обуви, полироли и мастики для  мебели,  
полов, автомобильных кузовов, стекла или металла, 
чистящие пасты и порошки и аналогичные средства (в том 
числе бумага, вата, войлок или фетр, нетканые материалы,  
пористые пластмассы или пористая резина, пропитанные 
или покрытые такими средствами): Прочие 

4818 20 100 0 Платки носовые, косметические салфетки и салфетки для 
лица 

5601 29 000 0 Вата; прочие изделия из ваты: Прочие 
Источник: ВЭД 2013 

 

Расчеты, основывающиеся на данных официальной таможенной 

статистики, не полностью отражают ситуацию рынка из-за присутствия на 

рынке «серого» (неучтенного) импорта и экспорта. Для получения более 

достоверной картины необходимо учитывать информацию, полученную от 

экспертов рынка. 

 



Группа Компаний Step by Step 
109004, г. Москва, Николоямский пер. д.3А, стр.1 
Тел. +7 (495) 912-48-17, +7 (495) 912-48-43, www.step-by-step.ru 
      

ДАТА ВЫПУСКА ОТЧЕТА: ОКТЯБРЬ 2015 Г. 
25 

СТРУКТУРА ВНЕШНЕЙ ТОРГОВЛИ 

Оборот внешней торговли влажными салфетками в 2014 году  в 

натуральном выражении составил ….. 

 

ТАБЛИЦА 6. ОБЪЕМ ВНЕШНЕЙ ТОРГОВЛИ В 2014 Г. 

….. 

Источник: Базы ТН ВЭД 2014 

 

ИМПОРТ 

Общий объем импорта влажных салфеток в 2014 году составил ….. 

 

ТАБЛИЦА 7. ОСНОВНЫЕ СТРАНЫ ОТПРАВИТЕЛИ ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК, ВВОЗИМЫХ 

НА ТЕРРИТОРИЮ РФ В 2014 ГОДУ    

…. 

Источник: Базы ТН ВЭД 2014 

 

Рассмотрим производителей импортируемой продукции. 

 

ТАБЛИЦА 8. ОСНОВНЫЕ СТРАНЫ ПРОИЗВОДИТЕЛИ ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК, 

ВВОЗИМЫХ НА ТЕРРИТОРИЮ РФ В 2014 ГОДУ    

….. 

Источник: Базы ТН ВЭД 2014 

 

Среди производителей лидирует ….. 

 

Рассмотрим компании-производителей, лидирующих по объему импорта 

влажных салфеток. 

 

ТАБЛИЦА 9. ФИРМЫ – ПРОИЗВОДИТЕЛИ ИМПОРТА ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК В РФ В 

2014 Г. 

…. 

Источник: Базы ТН ВЭД 2014 

 

Наибольшая доля импорта была произведена компанией …… 
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ЭКСПОРТ 

Общий объем экспорта влажных салфеток в 2014 году составил …. 

 

ТАБЛИЦА 10. ОСНОВНЫЕ СТРАНЫ НАЗНАЧЕНИЯ ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК, 

ВЫВОЗИМЫХ С ТЕРРИТОРИИ РФ В 2014 ГОДУ    

…. 

Источник: Базы ТН ВЭД 2014 

 

Средняя цена экспорта влажных салфеток составила …. 

 

В структуре экспорта (по стране происхождения)  влажных салфеток 

наибольшая доля приходилась на ….. 

 

ТАБЛИЦА 11. ОСНОВНЫЕ СТРАНЫ ПРОИСХОЖДЕНИЯ ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК, 

ВЫВОЗИМЫХ С ТЕРРИТОРИИ РФ В 2014  ГОДУ    

….. 

Источник: Базы ТН ВЭД 2014 

 

Рассмотрим компании-производителей, лидирующих по объему экспорта 

влажных салфеток. 

 

ТАБЛИЦА 12. ФИРМЫ – ПРОИЗВОДИТЕЛИ ЭКСПОРТА ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК В РФ В 

2014 Г. 

….. 

Источник: Базы ТН ВЭД 2014 

 

Лидером по производству экспорта из РФ является компания ….. 

 

• …… 

 

ОСНОВНЫЕ ТЕНДЕНЦИИ ВО ВНЕШНЕЙ ТОРГОВЛЕ 

Основными тенденциями внешней торговли является: 

…… 
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СБЫТОВАЯ СТРУКТУРА РЫНКА 

ЦЕПОЧКА ДВИЖЕНИЯ ТОВАРА  

На рынке влажных салфеток наиболее полная цепочка товародвижения 

следующая: 

� ….. 

 

СХЕМА 2. ЦЕПОЧКИ ДВИЖЕНИЯ ТОВАРОВ НА РЫНКЕ ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК 

….. 

Источник:  

 

В разных рыночных условиях некоторые звенья в этой цепочке могут 

отсутствовать. 
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КРАТКОЕ ОПИСАНИЕ ОСНОВНЫХ СЕГМЕНТОВ УЧАСТНИКОВ 

РЫНКА 

ПРОИЗВОДИТЕЛИ ПРОДУКЦИИ 

На российском рынке влажных салфеток представлена: 

…… 

 

В 2013 году компании занимали следующие доли: 

ДИАГРАММА 4. ДОЛИ ПРОИЗВОДИТЕЛЕЙ НА РЫНКЕ ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК В 2013 Г., 

% 

…. 

Источник:  

 

….. 

 

ДИСТРИБЬЮТОРЫ ПРОДУКЦИИ 

Сектор оптовой торговли представлен: 

o …… 

 

РОЗНИЧНЫЙ СЕКТОР 
….. 

 

Розничный сектор рынка влажных салфеток представлен: 

� …… 
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КОНКУРЕНТНЫЙ АНАЛИЗ 

КОНКУРЕНЦИЯ МЕЖДУ КРУПНЕЙШИМИ ПРОИЗВОДИТЕЛЯМИ НА 

РЫНКЕ 

ОСНОВНЫЕ ПРОИЗВОДИТЕЛИ 

В рамках конкурентного анализа основных производителей, 

представленных на рынке, нами будут рассмотрены следующие компании: 

 

ТАБЛИЦА 13.  ПРОИЗВОДИТЕЛИ ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК, ПРЕДСТАВЛЕННЫЕ НА 

РОССИЙСКОМ РЫНКЕ 

…… 

Источник: сайты компаний 
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ОСНОВНЫЕ ПАРАМЕТРЫ КОНКУРЕНЦИИ  

В качестве основных параметров конкуренции между производителями 

будут рассмотрены: 

o ….. 

 

ТАБЛИЦА 14. РАСПРЕДЕЛЕНИЕ ПРОИЗВОДИТЕЛЕЙ ПРОДУКЦИИ ПО ОСНОВНЫМ 

ПАРАМЕТРАМ КОНКУРЕНЦИИ 

….. 

Источник:  
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ОПИСАНИЕ ПРОФИЛЕЙ КРУПНЕЙШИХ КОМПАНИЙ 

АВАНГАРД, ООО 

� ….. 
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МОСКОВСКАЯ ФАБРИКА ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК, ЗАО  

� …. 
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ГИГИЕНА-СЕРВИС, ООО  

….. 

 

 

 

МК АСЕПТИКА, ООО 

…. 
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ПК СЕМЬЯ И КОМФОРТ, ООО 

� ….. 
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ЗЕТТЕКНОЛОДЖИ, ООО 

….. 
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ГК Cotton Club  

….. 

 

БУМФА ГРУПП, ООО 

….. 
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ДЖОНСОН & ДЖОНСОН, ООО 

….. 
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PROCTER & GAMBLE (ПРОКТЕР ЭНД ГЕМБЛ, ООО) 

� ….. 

 

Grupa TZMO 

…… 

 

HARPER HYGIENICS S. A. 

� ….. 
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…… 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

СРАВНИТЕЛЬНАЯ ХАРАКТЕРИСТИКА ОСНОВНЫХ ПРОИЗВОДИТЕЛЕЙ НА 

РЫНКЕ  
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ТАБЛИЦА 15. СРАВНИТЕЛЬНАЯ ХАРАКТЕРИСТИКА ОСНОВНЫХ ПРОИЗВОДИТЕЛЕЙ НА РЫНКЕ 

…. 

Источник:  

 

 



Группа Компаний Step by Step 
109004, г. Москва, Николоямский пер. д.3А, стр.1 
Тел. +7 (495) 912-48-17, +7 (495) 912-48-43, www.step-by-step.ru 
      

ДАТА ВЫПУСКА ОТЧЕТА: ОКТЯБРЬ 2015 Г. 
41 

ТЕНДЕНЦИИ В НАПРАВЛЕНИИ КОНКУРЕНЦИИ МЕЖДУ КРУПНЕЙШИМИ 

ПРОИЗВОДИТЕЛЯМИ 

Среди основных направлений конкуренции в отношении производителей 

следует выделить: 

� …. 
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КОНКУРЕНЦИЯ МЕЖДУ КРУПНЕЙШИМИ ДИСТРИБЬЮТОРАМИ И  

ОПТОВЫМИ КОМПАНИЯМИ 

ОСНОВНЫЕ ДИСТРИБЬЮТОРЫ И ОПТОВЫЕ КОМПАНИИ 

В рамках конкурентного анализа основных компаний оптового сегмента 

рынка специалистами ГК Step by Step выборочно рассмотрены российские 

компании, осуществляющие оптовую торговлю влажными салфетками. 

 

ТАБЛИЦА 16. ОТДЕЛЬНЫЕ КОМПАНИИ ОПТОВОГО СЕГМЕНТА РЫНКА ВЛАЖНЫХ 

САЛФЕТОК  

…. 

Источник: сайты компаний 

 

ОСНОВНЫЕ ПАРАМЕТРЫ КОНКУРЕНЦИИ  

В качестве основных параметров конкуренции, компаний оптового сегмента 

рынка влажных салфеток отобраны: 

o ….. 

 

ТАБЛИЦА 17. СРАВНИТЕЛЬНАЯ ХАРАКТЕРИСТИКА ОСНОВНЫХ КОМПАНИЙ 

ОПТОВОГО РЫНКА ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК ПО ОСНОВНЫМ КАНАЛАМ 

ТОВАРОДВИЖЕНИЯ 

….. 

Источник:  
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ОПИСАНИЕ ПРОФИЛЕЙ КРУПНЕЙШИХ КОМПАНИЙ 

ТК «Р.О.С.Т. XXI», ООО (РОСТ ГРУПП)  

o ….. 
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ГК ЮЖНЫЙ ДВОР 

o ….. 
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НТС ГРАДИЕНТ, ООО 

� ….. 

 



Группа Компаний Step by Step 
109004, г. Москва, Николоямский пер. д.3А, стр.1 
Тел. +7 (495) 912-48-17, +7 (495) 912-48-43, www.step-by-step.ru 
      

ДАТА ВЫПУСКА ОТЧЕТА: ОКТЯБРЬ 2015 Г. 
46 

КОМПАНИЯ АСТЕР, ООО 

� …. 

 

СРАВНИТЕЛЬНАЯ ХАРАКТЕРИСТИКА ОСНОВНЫХ КОМПАНИЙ НА РЫНКЕ 
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ТАБЛИЦА 18. СРАВНИТЕЛЬНАЯ ХАРАКТЕРИСТИКА ОСНОВНЫХ ПРОИЗВОДИТЕЛЕЙ НА РЫНКЕ 

…. 

Источник:  
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ТЕНДЕНЦИИ В НАПРАВЛЕНИИ КОНКУРЕНЦИИ МЕЖДУ КРУПНЕЙШИМИ 

КОМПАНИЯМИ ОПТОВОГО РЫНКА 

В качестве основных тенденций в направлении конкуренции между 

компаниями оптового сегмента рынка ватных палочек и ватных дисков 

следует выделить: 

§ ….. 
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КОНКУРЕНЦИЯ МЕЖДУ КРУПНЕЙШИМИ КОМПАНИЯМИ 

РОЗНИЧНОГО СЕКТОРА 

ОСНОВНЫЕ КОМПАНИИ РОЗНИЧНОГО РЫНКА 

….. 

 

В целях анализа основных компаний розничного сектора специалистами ГК 

Step by Step были выбраны следующие розничные сети:1 

• ююююю 

 

Большинство компаний розничного сектора расположено в городе Москве.  

Представленные компании розничного сектора ведут свою историю в 

Российской Федерации с конца 90-х начала 2000-х годов  

 

ТАБЛИЦА 19. ОСНОВНЫЕ СВЕДЕНИЯ ОБ ОСНОВНЫХ РОЗНИЧНЫХ КОМПАНИЯХ 

РОССИЙСКОГО РЫНКА В 2015 ГОДУ 

….. 

Источник:  

 

ОСНОВНЫЕ ПАРАМЕТРЫ КОНКУРЕНЦИИ  

В качестве основных параметров для конкурентного анализа основных 

компаний розничного сектора специалистами ГК Step by Step были 

выбраны: 

… 

 

Таблица 20. Анализ параметров конкуренции основных розничных 
сетей по ценам в 2015 году 

… 

Источник:  

 

….. 

 

                                                        
1 В целях отбора компаний для анализа использована случайная выборка. Крупнейшая 

розничная сеть «Магнит» отобрана целенаправленно (без участия в выборке). 
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ТАБЛИЦА 21. АНАЛИЗ ПАРАМЕТРОВ КОНКУРЕНЦИИ ОСНОВНЫХ РОЗНИЧНЫХ СЕТЕЙ 

ПО ФОРМАТУ МАГАЗИНОВ В 2015 ГОДУ 

…. 

Источник:  
 

ОПИСАНИЕ ПРОФИЛЕЙ КРУПНЕЙШИХ КОМПАНИЙ 

X5 RETAIL GROUP 

….. 

METRO GROUP 

…… 
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АШАН, ООО 

….. 

ДИКСИ ГРУПП, ОАО 

….. 

ЛЕНТА, ООО 

….. 
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СЕДЬМОЙ КОНТИНЕНТ, ОАО 

….. 

О’КЕЙ 

….. 
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ТАБЛИЦА 22. ОСНОВНЫЕ ИГРОКИ НА РЫНКЕ. ОПИСАНИЕ ПРОФИЛЕЙ КРУПНЕЙШИХ КОМПАНИЙ 

….. 
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РЕЗЮМЕ 

….. 

ТЕНДЕНЦИИ В НАПРАВЛЕНИИ КОНКУРЕНЦИИ МЕЖДУ КРУПНЕЙШИМИ 

ПРЕДПРИЯТИЯМИ РОЗНИЧНОГО СЕКТОРА 

Среди основных тенденций конкуренции между крупнейшими 

предприятиями розничного сектора следует выделить: 

• ….. 

 

….. 
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АНАЛИЗ ПОТРЕБИТЕЛЕЙ 

СЕГМЕНТАЦИЯ ПОТРЕБИТЕЛЕЙ  

….. 

 

ПОТРЕБИТЕЛИ В СЕГМЕНТЕ B2C  

….. 

 

ПОТРЕБИТЕЛИ В СЕГМЕНТЕ B2B  

В сегменте B2B основными потребителями являются пользователи 

влажных салфеток. 

� ….. 

 

….. 

 

ЧАСТОТА ПОКУПКИ ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК 

Средняя частота покупки у женщин - …. 

 

СТРУКТУРА ПОТРЕБЛЕНИЯ ПРОДУКЦИИ  

Исследование показало, что …..  

 

ДИАГРАММА 5. СТРУКТУРА ПОТРЕБЛЕНИЯ ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК В 2013 Г., % 

….. 

Источник:  

 

Наименее востребованы ….. 

 

ПОТРЕБИТЕЛЬСКИЕ ПРЕДПОЧТЕНИЯ  

МОТИВЫ ПОТРЕБЛЕНИЯ 

….. 

 

МЕСТА ПОКУПОК  
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Самыми популярными местами покупок являются …. 

 

ДИАГРАММА 6. МЕСТА ПОКУПОК ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК, 2013 Г., % 

….. 

Источник:  

 

…. 

 

ЭЛАСТИЧНОСТЬ СПРОСА НА ВЛАЖНЫЕ САЛФЕТКИ 
….. 
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ОБОБЩАЮЩИЕ ВЫВОДЫ ПО ОТЧЕТУ 

ФАКТОРЫ, ВЛИЯЮЩИЕ НА РАЗВИТИЕ РЫНКА 

STEP-АНАЛИЗ РЫНКА 

Для анализа факторов внешней среды, оказывающих влияние на развитие 

Рынка целесообразно воспользоваться методикой STEP-анализа. STEP – 

это аббревиатура названия факторов: социальных (S - social), 

технологических (Т - technological), экономических (Е - economic), 

политических (Р - political). Эта методика анализа помогает 

сформулировать целостную, системную картину внешнего окружения при 

поэтапном движении от одного класса факторов к другому. 

 

ТАБЛИЦА 23. STEP-АНАЛИЗ РЫНКА ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК 

….. 

Источник:  

ФАКТОРЫ, БЛАГОПРИЯТСТВУЮЩИЕ РАЗВИТИЮ РЫНКА 

Среди факторов благотворно влияющих на развитие рынка можно 

выделить: 

� ….. 
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АНАЛИЗ РИСКОВ 

Специалистами ГК Step by Step проведен анализ рисков, участников рынка 

влажных салфеток. 

 

ТАБЛИЦА 24. АНАЛИЗ РИСКОВ НА РЫНКЕ ВЛАЖНЫХ САЛФЕТОК В РФ В 2014 Г. 

….. 

Источник:  

 

СДЕРЖИВАЮЩИЕ ФАКТОРЫ РЫНКА 

Среди факторов сдерживающих развитие рынка можно выделить: 

…… 

ТЕКУЩАЯ СИТУАЦИЯ И ПЕРСПЕКТИВЫ РАЗВИТИЯ РЫНКА 

…… 

По поводу приобретения готовых аналитических отчетов ГК Step by 

Step обращайтесь к менеджерам отдела развития (e-mail: info@step-

by-step.ru) или по телефонам (495) 760-50-73, 8 (903) 240-00-88 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  


